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PESQUISA PRODUTIVIDADE E EFICÊNCIA TÉCNICA COMPARATIVA BRASIL

Caro Sr(a).,

O Centro Gestor de Inovação Moveleiro – CGI Móveis em convênio com o CNPq – Conselho Nacional de Desenvolvimento da Científico e Tecnológico, através do processo 554341/2010-7 está  realizando a pesquisa Competitividade no setor moveleiro da serra gaúcha.
Esta pesquisa desenvolvida e executada pelo Centro Gestor de Inovação Moveleiro (CGI Móveis) tem por objetivo, através de uma pesquisa setorial envolvendo 20 empresas de diferentes portes, mensurar os indicadores de eficiência técnica, os índices de produtividade das indústrias moveleiras do Rio Grande do Sul e os indicadores de inovação que resultaram dos investimentos realizados em 2010.

Para tanto, o projeto será executado em três etapas:

1. A primeira etapa consiste no desenvolvimento de uma análise setorial para determinar os indicadores de desempenho, eficiência e inovação tecnológica das empresas moveleiras da Serra Gaúcha. E compará-las com seus pares em termos de Brasil. Com o resultado desta pesquisa, pretende-se traçar uma radiografia da competitividade das empresas moveleiras do estado do Rio Grande do Sul comparando-as com empresas de outras unidades federativas.

2. A segunda etapa é o desenvolvimento de um sistema WEB, denominado PRÓ-INOVA MOVELEIRO, que tem por objetivos:

a. Servir como uma ferramenta de gestão estratégica para que as empresas possam acompanhar seus indicadores, alterá-los, gerar relatórios, estabelecer metas e principalmente, compará-los com as métricas de outras organizações do mesmo setor. 

b. Fornecer informações, em tempo real, para o desenvolvimento de projetos, políticas de desenvolvimento e um serviço para as instituições do setor moveleiro e público em geral. Assim, pretende-se que o sistema possa servir como uma plataforma de mensuração, uma espécie de “termômetro” da competitividade das empresas do setor moveleiro gaúcho;

3. A terceira etapa do projeto consiste na execução do seminário Inovação e Competitividade no Setor Moveleiro – estratégias para mercados globais, a ser realizado na Serra Gaúcha para apresentar os resultados da pesquisa, desenvolver um trabalho de auto-avaliação e disponibilizar o sistema Web para as empresas interessadas, via portal do CGI.
Desta forma, por meio do CGI Moveleiro, pedimos a sua colaboração para o preenchimento das informações pertinentes à Etapa 1 – Análise Setorial. A fidelidade dos dados fornecidos resultará em informações estratégicas relevantes para o setor moveleiro gaúcho.

Por se tratar de informações, por vezes estratégica para a empresa, o CGI Moveleiro garante o total sigilo das informações repassadas e que em nenhum momento tais informações, incluindo o nome das empresas participantes, serão utilizadas para outros fins senão ao da pesquisa em questão. 

Permitindo que sua empresa participe deste trabalho, a sua empresa automaticamente será cadastrada no sistema PRÓ-INOVA MOVELEIRO a ser desenvolvido na segunda etapa do projeto. Este sistema possibilitará que, com as informações coletadas, possa se fazer uma análise comparativa de como estão os indicadores de competitividade da sua empresa frente às outras do mesmo setor,  no Brasil e, futuramente, no mundo. 

Estas informações serão de propriedade das empresas participantes, de forma individual. Com isso, o CGI Moveleiro espera disponibilizar para todas as empresas interessadas uma ferramenta que transforme dados em informações estratégicas úteis.
Sendo assim, agradecemos a sua colaboração em participar deste trabalho de interesse do setor moveleiro gaúcho.

Renato Hansen

Coordenador do CGI Moveleiro
Formulário da pesquisa

ANO BASE 2010

DADOS FINANCEIROS

1. Resultado líquido (em milhões de R$): R$ ______________________________________________________

(O resultado líquido corresponde ao lucro obtido pela empresa já após a dedução dos impostos que sobre ele incidem.)
2. Rentabilidade de vendas (% sobre o resultado líquido): ______________________________________________________

(Rentabilidade das Vendas (ou margem das vendas)=Resultados Líquidos/Vendas+Prest Serviços. Indica a margem total das vendas após os efeitos produtivos)
3. Capital empregado (milhões de R$): ______________________________________________________

(Volume financeiro empregado nas operações da empresa no período de um ano)
4. Devoluções de vendas (em milhares Reais): ______________________________________________________

(Total equivalente retornado, em reais, das vendas efetuadas)
5. Custo dos Produtos Vendidos (% sobre a Receita Líquida): ______________________________________________________

(É o custo dos produtos entregues aos clientes no período, ou seja, o custo dos produtos acabados que saíram do depósito)

6. Despesas Administrativas (% sobre a Receita Líquida): ______________________________________________________

(Percentual sobre a receita líquida das despesas com gestão do negócio)
7. Despesas com Vendas (% sobre a Receita Líquida): ______________________________________________________

(Percentual sobre a receita líquida das despesas para execução das vendas)

8. Despesas Financeiras (% sobre a Receita Líquida): ______________________________________________________

(As despesas financeiras são os juros pagos ou incorridos, os quais serão dedutíveis como custo ou despesa operacional)
9. Lucro Líquido (% sobre a Receita Líquida):______________________________________________________

(Valor percentual sobreo montante  financeiro obtido após as deduções dede impostos e custos operacionais e financeiros)
PRODUÇÃO

Número de empregados: ______________________________________________________

(Número total de funcionários diretos no período de 2010)
Quantidade de peças produzidas (base mensal): ______________________________________________________

(Média mensal do número total de produtos fabricados, independente de modelo ou linha, no perído de 2010)
Estoque matéria prima (em R$) R$ ______________________________________________________

(Montante financeiro equivalente à materia prima estocada no período de 2010)
Estoque de produtos prontos (em R$): R$ ______________________________________________________

(Montante financeiro equivalente ao total de produtos fabricados, independente de linha ou modelo, estocados no período de 2010)
Energia Elétrica:

(Os dados relativos ao consumo de energia elétrica poderão ser encontrados diretamente na fatura enviada pela concessionária.Inserir o maior número possível de meses relativo ao ano de 2010 )
	Mês de referência (2010)
	Energia cons. fora de ponta (kWh)
	Energia cons. Ponta (kWh)
	Demanda contratada (kW)
	Total fatura de energia elétrica (R$)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Custo de frete (em R$): R$ ______________________________________________________

(Montante financeiro empregado para a despesa de frete das mercadorias produzidas no ano de 2010)
Assistência técnica  (% percentual sobre as vendas): ______________________________________________________

(Valor percentual usado em assistência técnica sobre o total das vendas efetuadas no período de 2010 )
VENDAS

Quantidade vendida (pçs):______________________________________________________

(Quantidade total de peças vendidas, independente de linha ou modelo, no período de 2010 )
Vendas (milhões de R$):______________________________________________________

(Montante financeiro resultante das vendas  no período de 2010 )
Número de estados atendidos no Brasil:______________________________________________________

(Número de unidades da federação para onde destinam-se as vendas )
Número de países para o quais exporta:______________________________________________________

(Número de países para onde destinam-se as vendas)

Cite:_______________________________________________________________________________________________________________________________________________

Número de clientes ativos: ______________________________________________________

(Número total de clientes ativos)

INOVAÇÃO E DESENVOLVIMENTO TECNOLÓGICO

Investimento (milhões de R$): R$ ______________________________________________________

(Investimento total empregado em treinamento e pesquisa e desenvolvimento de novos produtos e/ou processos em 2010)
COMPRAS

Valor das Importações (em R$): R$ ______________________________________________________

(Montante financeiro oriundo das vendas para o exterior em 2010)
Valor das Compras do Período (em R$): R$ ______________________________________________________

(Montante financeiro destinado à aquisições de matérias-primas, materiais de consumo, manutenção e investimentos em 2010 NO MERCADO INTERNO)
6
1

[image: image1.png][image: image2.png]